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当日は、全国に
札幌市、代表取締役社長：前川彩香）
ただいた同業界の経営者・運営事業者と、業界の課題解決や今後の「協業」を目指した熱い意見交
換を行いました。
 

   

 
■ 開催の背景と目的：

現在、フィットネス業界は
化など、大きな転換期を迎えています。

今回の「CLUBNET
の機会を活かし、業界関係者が一堂に会する絶好のタイミングで開催されました。単なるシステム
利用者の交流に留まらず、同じ課題や志を持つ同業界のプレイヤーが集い、リアルな知見を共有し
合うことで、各参加者が今後

■ 当日の様子とディスカッション内容
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その後の意見交換パートでは、参加者同士で現在のフィットネス市場における課題や成功事例につ
いて活発な発言が飛び交いました。一社単独での取り組みには限界がある中、各社が持つリアルな
ノウハウをオープンに共有し合うことで、単なる「横のつながり」を超えた、具体的な協業やパー
トナーシップの可能性について、非常に前向きな議論が交わされました。
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【代表取締役社長・竹城からのコメント】  

「この度、当社サービスをご利用いただいておりますユーザーの皆様同士で交流でき
る会を開催できたことを大変嬉しく思います。ご参加頂いた方々と様々な課題感を共
有し、具体的で活発な意見交換を行うことができました。現在、業界の環境は様々な
面で急激に変化しています。そのような中、自己解決できる領域は限られており、各
社が抱える課題やこれから起こりえるリスク、また新たな機会に対し、いかにスピー
ド感をもって対応していけるかが鍵になります。今回の意見交換がそのための新たな
一歩に繋がればと思います。今後もウエルネス業界に向けた様々な取り組みを行って
いくとともに、お客様のビジネスに貢献できるように努めてまいりたいと考えており
ます。」 

■ イベント開催概要 
● イベント名： CLUBNETユーザー意見交換会 
● 主催： 株式会社フィットコム 
● 日時： 2026年7月8日（水） 
● 開催目的： SPORTECの機会を活かしたユーザー同士の意見交換・交流、知見の共有、およ

び企業間の協業の模索 
● 登壇者：株式会社LOIVE 取締役副社長CFO 清水敬太  

株式会社フィットコム 代表取締役社長 竹城 勲 
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